8 SAKER ATT TANKA PA NAR DU
STARTAR EGET HANTVERKSFORETAG

Att starta foretag 4r mangas stora drdm. Hantverksfdretag a4r den typ av fdretag som
startas mest varje a4r i Sverige. Men det gdller att fdrbereda sig vdl, annars kan
drémmen snabbt g& i kras. H&r &r nagra saker du bdr ténka pa innan du startar eget

hantverksfdretag.

1.FORSTA OCH SONDERA MARKNADEN

Ga igenom din marknad for att forsta
efterfragan, konkurrenter och trenderna
inom hantverksbranschen.

Det kommer att hjdlpa dig att identifiera
din malgrupp och positionera ditt foretag
pa ett konkurrenskraftigt s&tt.

2. SPECIALISERA DIG

Identifiera dina styrkor och

intressen inom hantverksbranschen och
vdlj en specialisering som passar dig
bédst. Att vara expert inom ett specifikt
omrade kan hjdlpa dig att sédrskilja ditt
foéretag och locka till dig kunder och ge
dig ett gott rykte.

Det &4r sérskilt viktigt fo6r mindre

foéretag dédr nya jobb ofta kommer genom
rekommendationer fran tidigare kunder.
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3. UTVECKLA EN AFFARSPLAN

Utveckla en detaljerad plan som

omfattar din affédrsidé, ma&l, malgrupp,
marknadsstrategi, budget och planer.

Det kan 1l4ta som négot ett stort foéretag
behbver, men en vdl genomtankt
affarsplan kommer att vara din basta vén
ndr du startar och driver ditt féretag.

Hdr kan du ocksé skriva vilka verktyg och
annat material som du och ditt féretag
kan komma att behdva anvénda.

4. DINA FORSTA KUNDER - TANK LOKALT!

Som nytt féretag kan det vara svart att
hitta dina foérsta kunder. Du kan fdrsoka
anvénda dig av lokaltidningar och lokal-
radio fo6r att f& en push att hitta
kunder. Om du har startat en védldigt
specifik typ av hantverksfodretag,

kanske bara det kan vara en nyhet som
lokalpressen vill beré&atta om.

Det du ockséd kan gobra ar att erbjuda en
viss rabatt for dina fdérsta kunder, och
att de ocksad kan vara ambassaddrer for
ditt foretag.

Som ny i en bransch &r det ockséa viktigt
med rykte. Word of mouth &r kanske din
viktigaste reklampelare i bdrjan. Anvénd
ocksad sociala medier foér att visa och
berédtta personligt om ditt fdretag.
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5. SATT RATT PRISER

N&r du bestdmmer dina priser &ar det
viktigt att ténka pé& béde hur mycket
arbete och material som kravs, samtidigt
som du vill tjéna tillréckligt med pengar
for att goéra det vart din tid.

Forsbk hitta en balans mellan att vara
konkurrenskraftig och att fa betalt for
ditt arbete p& ett s&dtt som goér bade dig
och dina kunder nd&jda.

6. SAKERHET OCH FORSAKRINGAR

Prioritera sékerheten for bade dig sjalv
och dina anstdllda genom att fdlja
sédkerhetsfodreskrifterna och anvdnda ratt
skyddsutrustning.

Dessutom ar det viktigt att ha lampliga
forsédkringar for ditt hantverksforetag,
inklusive ansvars- och skadefdrsékringar,
for att skydda dig mot potentiella risker
och skador.

7. HITTA BRA LEVERANTORER

Att hitta bra leverantdrer ar viktigt

och avgbérande for ditt hantverksfodretag
av flera skdl. De erbjuder hdgkvalitativt
material i tid och till konkurrens-
kraftiga priser, vilket sdkerstidller

att arbetet héller hdg standard och
kunderna ar ndjda.
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Bra leverantdrer ger &ven utmirkt
kundservice och support samt méjligheter
till bra avtal och léngsiktiga
samarbeten.

En bra leverantdr &r helt enkelt en
nyckel till framgang for dig, d& de
sédkerstédller tillgang till noédvéndiga
resurser och starker verksamheten péa
lang sikt.

8. SKAFFA ETT AFFARSSYSTEM SOM PASSAR
JUST DITT FORETAG

Ett smidigt och molnbaserat order- och
servicesystem hjédlper dig halla koll pa
dina order och projekt, anstédllda, tid,
material, budget, fakturering och
16neutbetalning.

Genom att investera i ett system
specifikt anpassat fo6r din bransch

sparar du béde tid och pengar. Det kan
ocksd vara vart att skaffa ett system som
du kan vaxa i, och som kan anpassas till
att ditt foéretag blir storre.
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